
Curalis ondersteunt haar leden verregaand bij de inrichting en onderhoud van de eigen werkprocessen.
Voor niet-leden is nu ook een basisversie beschikbaar met dezelfde techniek maar zonder de Curalis inrichting.

Rendementen in dierenartsenpraktijken staan steeds meer
onder druk. Vanzelfsprekende omzetstijgingen zijn voor veel
praktijken verleden tijd. Vanzelfsprekende kostenstijgingen
zeker niet! Inzicht in de kostenfactoren van diergenees-
kundige handelingen wordt dus steeds noodzakelijker.
Tegelijkertijd is het verworven inzicht een springplank naar
nieuwe mogelijkheden met nieuwe producten en diensten
en zo naar rendementsverbetering. 

Curalis heeft een concept ontwikkeld, gericht op het verbe-
teren van de dienstverlening en het rendement van dieren-
klinieken: “De dierenarts van de toekomst”:

• zoekt naar nieuwe innovatieve mogelijkheden om zijn ren-
dement te verbeteren

• maakt op een slimme wijze gebruik van moderne techno-
logie om inzicht te krijgen en bestaande werkwijzen te
verbeteren en nieuwe mogelijkheden te creëren

• creëert kwaliteit op vele gebieden

Voor het benodigde instrumentarium, moderne software,
heeft Curalis samenwerking gezocht met Novulo, een innova-
tieve softwarebouwer. Novulo heeft een uniek stuk gereed-
schap, de Novulo Architect. Die maakt het mogelijk om soft-
ware snel, simpel en effectief op maat te ontwikkelen.
Daarmee kan ook in de toekomst snel en adequaat worden
ingespeeld op nieuwe inzichten en ontwikkelingen. Zo wor-
den voor de veterinaire wereld via Novulo de deuren ge-
opend naar nieuwe technieken en systemen. 

 De combinatie van de veterinaire kennis van Curalis en
Novulo’s innovatieve softwareoplossingen heeft geresulteerd
in onze nieuwe software Cura•com. 

Unieke eigenschappen van Cura•com zijn:

1. mogelijkheid van eigen voorgedefinieer-
de werkwijzen, de zgn. normtaken

2. daardoor ver doorgevoerde kostenop-
bouw en analyse daarvan

3. daardoor transparant en certificeerbaar
4. door de Novulo techniek koppelbaar

en uitwisselbaar met andere moderne
systemen

5. zeer geschikt voor uitwisseling van ken-
getallen en kwaliteitsbeheer van meer-
dere samenwerkende gebruikers

Conclusies:

• Inzicht in de kostprijsopbouw vormt de
basis voor een juiste tariefstelling in de
praktijk. Maar meer nog:

• Inzicht en kunnen sturen van het werk-
proces geeft verkoopbare kwaliteits-
verbetering van de kliniek: 

Een praktijkvoorbeeld van een werkplanformulier: 
deze registreert, meet en regelt:

• een factuur 
• verbruik voorraad, uren en productiemiddelen
• stop op niet gedeclareerde inkoop
• assortimentsbeheer
• workflow
• taak- en rolverdeling
• documenten direct vanuit werkproces
• actiepunten en taken
• werkprotocollen
• certificeerbaar werkproces
• EPD

• kortom: het veterinaire, administratieve en bedrijfskundige
proces in één overzicht

• Cura•com: met inzicht meer uitzicht

Cura•com: met inzicht meer uitzicht

www.novulo.com
www.curalis.nl
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